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Business Intelligence

La Business Intelligence valorizza il
patrimonio informativo aziendale essendo
uno strumento strategico essenziale che,
seguendo e prevedendo i cambiamenti
aziendali, abbraccia ogni area (acquisti,
vendite, marketing, produzione, controlling,
personale, ecc.), integrando ogni processo
aziendale e fornendo al management

le informazioni necessarie per decisioni
quotidiane e scelte strategiche.

Al fine di essere pil competitivi in un
mercato, sempre in continua evoluzione,
ciascuna azienda indipendentemente dalle
dimensioni e dal settore specifico, deve
essere in grado di disporre di informazioni
precise e puntuali che le permettano di
prendere rapidamente le decisioni corrette.

dashboard

250000

200000

150,000

100.000

sn00

0

“s0.000

~100.000

importo — saido|

Situazione Banche

La Business Intelligence migliora le vostre
performance aziendali, consentendo di:

CENTRALIZZARE

Un unica sorgente dati multidimensionale
garantisce la coerenza delle informazioni
eliminando possibili ridondanze.

VELOCIZZARE

| tempi di risposta immediati danno
rapidamente le informazioni richieste anche
su enormi volumi di dati.

ANALIZZARE

Lanalisi dei dati semplice e intuitiva
permette di confrontare e navigare tra i vari
livelli di aggregazione.

SINTETIZZARE

La rappresentazione sintetica degli
indicatori piu rilevanti riferiti alle varie
misure consente di avere sotto controllo
tutta l'azienda.

DECIDERE

La disponibilita di dati centralizzati e
immediati unitamente alla possibilita di
simulare U'effetto che si avrebbe nel caso
di eventuali variazioni (What If) fornisce
al management il supporto decisionale per
eccellenza.
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Business Intelligence

[ successo di un progetto di Business Intelligence & determinato

dalle competenze dei nostri esperti di business e tecnologici che
esaminando i vostri processi aziendali costruiscono un modello
che vi garantisca di avere il miglior servizio possibile: consulenza
integrata, sostenibilita nel tempo e scalabilita della soluzione.

Le tecnologie utilizzate sono:
» Impiego di metodologie
e strumenti proprietari consolidati
 Oracle
» Pentaho

In questo modo siamo in grado di realizzare soluzioni a

costi contenuti che garantiscono un immediato ritorno
dell’investimento permettendo di impostare eventuali fasi di
sviluppo successive del progetto.

Offriamo soluzioni integrate di Business Intelligence a 360°
andando dalla definizione e creazione di cubo multidimensionale
(datamart o datawarehouse) allo sviluppo del sistema di
interrogazione e reporting o di analisi multidimensionale, alla
creazione di modelli di simulazione e data mining fino alla
creazione di complesse applicazioni di analisi (budget, vendite,
balanced scorecard, click stream analysis, ecc.).
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