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Gestione Contratti Fornitori

Le sfide continue imposte dalla
concorrenza impongono le aziende ad
essere piu competitive sia nelle vendite che
negli acquisti.

La gestione dei contratti fornitori permette
di avere un maggior controllo degli
acquisti fornendo alle aziende la piena
governabilita delle condizioni contrattuali
dalla gestione delle singole poste alla
determinazione e monitoraggio degli
obiettivi aziendali.

La disponibilita di dati sempre aggiornati

e affidabili, consente al management di
conoscere in ogni momento lo stato delle
risorse esigibili e da maturare, indispensabili
per decisioni quotidiane e strategiche.

La progettazione a flussi controllati
contribuisce all’ottimizzazione
dell’organizzazione aziendale migliorando
gli scambi di informazioni e le attivita

tra le aree commerciale, amministrativa
e finanziaria permettendo un ritorno
dell’investimento in tempi brevi.

Particolarmente rilevanti sono l'elevata
possibilita di parametrizzazione a

livello utente, la singolare semplicita di
inserimento delle poste contrattuali anche
piuttosto complesse, 'emissione automatica
dei promemoria per fatture da emettere

o note di credito da ricevere e l’analisi
completa del fornitore a vari livelli.
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Maturato * Note Credito ®  Fatturato ° Fatture  ® | Note Credito ® | Fatture Da ° | Inc Fornsu *
Fornitori Esigibile Da Ricevere Fornitore Emesse Ricewte Emettere Area
{Tutti | Fornitor)
SALIM ALIMEMTARI 175.039,01 15012242 445.574,49 19.436,15 11.601,80 0,01 100,00%
01005 ACQUA MINERALE SAN BENEDETTO 5.P 7T 01507 7701597 156.193.25 0,00 000 0,00 44.00%
01056 GENNARD AURICCHIO 5.P.A 3588174 23137 13 102.031.40 486375 7.990,86 0,00 20,56%
01033 AMBROSOLI G.B. SPA 28457 43 13.264,04 54.581,55 1457240 624,00 001 16,26%
01066 BATERNLAND 5 R.L. 10.492.75 1049375 27.613.92 0.00 0,00 0.00 5.00%
01434 LEVISSIMA - DIV.SANPELLEGRING 5.P 202990 0.028,92 00 0,00 0,00 0,00 5,16%
01020 BAULI 5.P.A 4g13.78 4,137 02 10.155.08 0,00 625,76 0.00 2.76%
01116 RERUNELLI 5 P A, 250630 788,86 40.040,83 0,00 1808 53 0,00 1.48%
01018 AGRIA SPA 2564,15 867550 12.848,03 0,00 0,00 0,00 1,46%
01063 BAHLSEN S.R.L 201258 2012 58 2.114.74 0,00 0,00 0.00 1.15%
01035 AMARD LUCANO SPA 1396,10 188,10 15.595,56 0,00 0,00 0,00 0,80%
| 01068 BALOCCO 5.P 4, IND.DOLCIARIA 677,13 123 48 2.008.31 000 55365 0,00 0:29%
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Poste Maturato Commerciale * | Doc. Fiscali #  Inc. Posta (Maturato Commerciale) ? | Inc Maturato Su Fatt Fornitore #
=Tutte le Poste 244.407,27  46.409,26 100,00% 36,12%
#PFA PREMI DI FINE FERIODQ 84.466,04 24.293,52 34,56% 12,48%
4+A330 PREMI ASSORTIMENT| 37.477,94 58,55 15,35% 5.54%
4PRES COMPENSI PROMOZIONALI CONDIZIONATI 29.035,21 0,00 11,88% 4,29%
4LINE SCONTI LINEA PREDOTTI 26.457,10 £.154,70 10,63% 3.91%
#LOGI FREMI LOGISTICI 25,993,309 7.477.43 10,64% 3.84%
4FROM COMPENSI PROMOZIONALI INCOMDIZIONATI 25,666,093 2.844 39 10.50% 3.79%
4TARG PREMI A TARGET 13.680.55 4.650,56 5.60% 2,02%
435EDE FREMI SEDE 830.11 930,11 0.356% 0.14%
4CMKT PREMI COMARKETING 700.00 0.00 0.29% 0.10%
SNEW PREMI NUOVE APERTURE 0,00 0,00 0,00% 0.00%
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Gestione Contratti Fornitori

VANTAGGI E BENEFICI:

» Le anagrafiche delle poste contrattuali sono molto dettagliate e permettono anche la
gestione delle condizioni pit complesse presentate dai fornitori, inoltre la definizione
corretta della loro natura ne automatizza il calcolo dei premi maturati senza rischio di
errore da parte degli utenti;

o Le elaborazioni per il calcolo dei premi maturati possono essere schedulate, e quindi
eseguite in automatico dal sistema, al fine di rendere disponibili dati sempre aggiornati;

« Emissione automatica di promemoria per fatture promo da emettere o per note credito
da ricevere;

« Legame della singola posta contrattuale con i documenti contabili associati e possibilita
di verifica se incassato o compensato con i pagamenti al fornitore;

» Situazione aggiornata sui premi maturati anche se non sono ancora presenti i relativi
documenti contabili (es. note credito fornitori non ancora pervenute), visualizzabile in
fase di pagamenti a fornitori per le eventuali trattenute o solleciti di emissione note
credito;

» Individuazione delle poste contrattuali che devono incidere sulla determinazione del costo
nettissimo del prodotto visualizzato dai buyer in fase di gestione prezzi;

» Navigabilita a vari livelli tra i dati con la possibilita di confronto fra vari anni oltre che
per i fatturati anche per le varie tipologie di premi maturati e la parte di premi che incide
nel costo nettissimo dei singoli prodotti;

» Ribaltamento automatico nelle condizioni di acquisto dei prodotti della percentuale di
premi utile al calcolo del costo nettissimo;

» Benchmark dei contratti stipulati con i fornitori;

« Situazione riepilogativa dei margini aziendali comprendendo anche le risorse extra
ottenute dai fornitori (es. premi a cifra fissa, condizionati, ecc).




